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   1  À Propos de Products-Up 

•  Entreprise High-Tech de l’internet spécialisé dans l’acquisition de nouveau clients pour les 
sites marchands 

•  Leader du marché pour l’optimisation des flux produits Google Shopping  

•  Plus de 7M de produits optimisés avec succès quotidiennement 

•  Plus de 200 clients dans 6 des 9 pays où Google Shopping est représenté (Angleterre, 
Brésil, Allemagne, Suisse, France, Espagne). Client aussi prestigieux que le “Groupe Otto” 
en Allemagne par exemple. 

•  Véritable Service-Provider des sites marchands  
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En France, plus de 6 Milliards 
de mots-clés sont entrés dans 
google, tout les mois** 
 
Dont plus de 700 Millions 
sont utilisés dans le google 
Shopping *** 

 
Impact primordial de 
Google Shopping (19,5% en 
Allemagne), contre 18,5% 
pour Google Adword. 

Pourquoi Google Shopping est important? 2 

* Evaluation „SEO Tool“ du 29.03.11 
** „Comscore Research“ Janvier 2010 
*** „Sistrix Research SEO“ in June 2010 

Your Shop!!
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Classement par pertinence et non 
par prix. Ainsi en augmentant 
la pertinence de vos produits, 
vous augmentez votre trafic. 

 
“Products-up” se charge de 

l’amélioration de votre “flux”, 
pour nottament répondre aux 
critéres Google afin que vous 
opteniez un meilleurs 
classement. 

Comment fonctionne Google Shopping? 3 
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Les étapes de l‘Optimisation Products-up 

Optimisation 

Analyse 

Amélioration 
(Nettoyage) 

•  Le nettoyage du flux de 
données et la résolution 
des problèmes de 
codage et de 
différence des polices 

•  Personnalisation du flux 
de données aux critères 
de Google Product Search 

•  Création d'une position 
optimale de départ 
pour l'optimisation du flux 
de données 

•  Optimisation et 
enrichissement des attributs 

•  Modification des mots 
clés pertinents en fonction 
de la catégorie du produit 

•  Optimisation directe de 
certains produits par la 
consultation des clients 

•  La reconstitution des titres et 
des descriptions des contenus 
supplémentaires 

•  Analyse des mots clès utilisés dans Google. 
•  Analyse et utilisation de ces termes dans Google Shopping 
•  Analyse en chaîne des mentalités d‘achats des clients 
 

4 
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Titre: > Eagle Ampli Public Adress 
P650b 
Description: > Dimensions: (W x H x D) 
320 x 83 x 230 mm, > Poids: 3.46 kg, > 
Impedance: Ligne 100 V, 4 i©, 8 i©, 16 
i© 
 
 
 

Exemples Concret de base d‘Optimisation possible 5 

> „Cartouches d‘encre avec 
couleurs Jaune, Magenta, 
Cyan“. Elles ne seront trouvées 
seulement qu‘à 33% si vous 
cherchez „cartouche 
d‘imprimante magenta“ 
 

> Pas de mots clès dans le titre 
et la description 

Compilation du titre et de la 
description avec le mot de 
recherche “stereo”, donne la 
possibilité de trouver ce produit 
 

À partir d‘un produit, nous en 
créons trois, chacun avec une 
couleur différente, ex: Jaune – 
Magenta – Cyan. Ainsi vous aurez 
100% de resultat de recherche si 
vous chercher „cartouche 
d‘imprimante magenta“ 

Complément de mots-clés en 
fonction des bonnes catégories 

Exemples Situation Initial 
Optimisation par 

Products-UP 
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Analyse: Mass Merchant et Google Shopping 6	
  

	
  

•  Recherche	
  “Ordinateur	
  Dell“	
  -­‐>	
  Volume	
  de	
  recherche	
  =>	
  61	
  000	
  /	
  mois	
  

•  Descrip9on	
  et	
  Titre	
  

•  A>en9on	
  au	
  ranking	
  Google	
  Shopping	
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Les Distributeurs Généralistes (Mass Merchant) 

•  Augmentation en Moyenne de 
28% des cliques 

•  Augmentation en moyenne de 
20% des commandes 

Analyse: 
•  Enrichissement des attributs pour 

accroître la pertinence des 
produits 

•  La pertinence peut varier 
considérablement en fonction des 
mots clés 

•  Adaptation individuel des titres et 
descriptions de chacun des 
produits 

+ 258% + 52 % 

Commandes Cliques 

 8 
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•  Marketplace réglementé – Achat final doit se faire sur le site marchand 

•  Réussite du N°1 Allemand de l‘outillage / extérieur / etc…  

 
•  Industrie du livres et de la culture par exemple: trafic en hause en moy. de  +115% 

•  Clé de la réussite de Products-Up : l‘expertise Google Shopping et la connaissance 

Potentiel hors High-tech 7	
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CPO (Cost per Oder) 
 
Products-Up facture en 
CPO à hauteur de  
5€ -10€ / Commandes 

Estimation pricing de l‘Optimisation Google 
Shopping 

CPC (Cost per Click) 
 
Products-Up facture ses 
clients en CPC à hauteur 
de 0,15 € – 0,25€ / 
cliques 

Rev-Share 
 
Products-Up facture ses 
clients en CA net à 
hauteur de  
5 % - 10 % 

Etape 2- Abonnement 
Products-Up facture ses clients d‘un abonnement fix à hauteur de 300€ à 500€ 

+ 
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Etape 1- Phase de test 
4 Semaines > Gratuite et Sans Engagement 
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Contact 

Géraud de Dieuleveult 
Responsable des Ventes pour la France 

Products-Up GmbH 
Münzstrasse 14 
10178 Berlin 
Allemagne 

Téléphone: +49-160 97 28 08 47 
Email: gd@products-up.de 
Internet: www.products-up.de 
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